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Seccion 1. AVISO
AVISO DE CONCURSO PUBLICO
No. 07-ENEE-UEPER-2023

“CONTRATACION DE LOS SERVICIOS DE CONSULTORIA PARA:
ESTUDIOS DE FACTIBILIDAD TECNICA, ECONOMICA, FINANCIERA AMBIENTAL Y SOCIAL
PROYECTO HIDROELECTRICO LOS LLANITOS EN EL RIO ULUA, DEPARTAMENTO DE SANTA

BARBARA” '
La Empresa Nacional de Energia Eléctrica (ENEE) invita a los oferentes elegibles interesados a presentar ofertas
selladas para la “CONTRATACION DE LOS SERVICIOS DE CONSULTORIA PARA: ESTUDIOS DE FACTIBILIDAD
TECNICA, ECONOMICA, FINANCIERA AMBIENTAL Y SOCIAL PROYECTO HIDROELECTRICO LOS LLANITOS EN EL
RIO ULUA, DEPARTAMENTO DE SANTA BARBARA.”
El financiamiento para la realizacién del presente proceso proviene exclusivamente de fondos nacionales. La
licitacion se efectuard conforme a los procedimientos de Licitacion Publica Internacional (LPI) establecidos en
la Ley de Contratacion del Estado y su Reglamento.
Los oferentes interesados podran adquirir el pliego de condiciones de la presente licitacién, a partir de la fecha,
mediante presentacion de una solicitud por escrito a la direccidn fisica indicada abajo, de lunes a viernes en un
horario de 8:00 a.m. a 4:00 p.m., La solicitud presentada debe venir acompafiada de un recibo de pago por Dos
Mil Quinientos Lempiras Exactos (L.2,500.00), cantidad no reembolsable que deberd ser depositada en el
Banco Central de Honduras en la cuenta de la ENEE N° 12100-01-000118-5. Los documentos de la licitacidn
también podran ser examinados en el Sistema de Informacién de Contratacién y Adquisiciones del Estado de
Honduras, “HonduCompras”, (www.honducompras.gob.hn).
Las ofertas deberan presentarse en formato fisico en la siguiente direccidn: Atencién Direccién de Licitaciones,
ubicada en el séptimo piso del Edificio Cuerpo Bajo “C” del Centro Civico Gubernamental, Tegucigalpa M.D.C.,
a més tardar el dia martes 25 de julio del 2023, a las 03:00 p.m. Las ofertas que se reciban fuera de plazo seran
rechazadas. Las ofertas se abriran en presencia de los representantes de los Oferentes que deseen asistir en la
direccion indicada, a las 03:15 p.m., en fecha 25 de julio del 2023. Todas las ofertas deberan estar
acompafiadas de una Garantia de Mantenimiento de la oferta por un monto equivalente de al menos un 2%—
del valor total de su oferta.
Tegucigalpa, M.D.C., 26 de junio del 2023.

ING. ERICK TEJADA CARBAJAL
GERENTE GENERAL (Al)
EMPRESA NACIONAL DE ENERGIA ELECTRICA (ENEE)
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Seccidn 2. Instrucciones a los Consultores

A. Disposiciones Generales

1. Definiciones

(a)

(b)

(c)

()

“Asociacién en Participacion, Consorcio o Asociacion (APCA)” significa una asociacion con una
personeria juridica distinta de la de sus integrantes, de mas de un Consultor, donde un
integrante esta autorizado para realizar todas las actividades comerciales para y en nombre
de los demas integrantes de la APCA, y donde los integrantes de la APCA son conjunta vy
solidariamente responsables por el cumplimiento del Contrato.

“Cl” (Seccién 1 de la SP) significa la Carta de Invitaciéon que El Contratante envia a los
Consultores de lista corta.

“Consultor” significa una firma consultora profesional legalmente constituida que pueda
prestar o que preste los Servicios al Contratante de acuerdo con el Contrato.

“Contrato” significa un acuerdo legalmente vinculante firmado entre El Contratante vy el
Consultor e incluye todos los documentos adjuntos que figuran en esa Cldusula 1 (Condiciones
Generales del Contrato (CGC), Condiciones Especiales del Contrato (CEC)y los Apéndices).

“Contratante” significa la Agencia Ejecutora que suscribe el Contrato con el Consultor
seleccionado por concepto de los Servicios.

“Dia” significa un dia calendario.

“Politicas Aplicables” significa las politicas del gobierno de Honduras que rigen el proceso de
seleccion y adjudicacion de contrato seglin se estipula en esta SP.

“Expertos” significa colectivamente, Personal Profesional Clave, Expertos No Clave o cualquier
otro personal del Consultor, Subconsultor o integrante(s) de la APCA.

“Experto(s) Clave” significa un profesional individual cuyas capacidades, calificaciones,
conocimiento y experiencia son vitales para el desempefio de los Servicios conforme al

Contrato y cuyo CV es tomado en cuenta en la evaluacién técnica de la propuesta del
Consultor.

“Expertos No Clave” significa un profesional individual suministrado por el Consultor o su
Subconsultor y quien es asignado para desempefiar los Servicios o alguna parte de ellos
conforme al Contrato, y cuyo CV no es evaluado de manera individual.

“Filial (es)” significa un individuo o una entidad que controle, directa o indirectamente, o que
esté bajo control comun con el Consultor.

“Gobierno” significa el gobierno del pais del Contratante.

(m) “Hoja de Datos” significa una parte integral de las Instrucciones al Consultor (IAC) Secci6n 2,

(n)

que se utiliza para reflejar las condiciones especificas del pais y de la contratacién para
suplementar mas no para reemplazar las disposiciones de las IAC.

“IAC" (esta Secci6n 2 de la SP) significa las Instrucciones a los Consultores que proveen a los
Consultores de la lista corta toda la informacién necesaria para la preparacién de sus
propuestas.

~
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(o) “Legislacién Aplicable” significa las leyes y cualquier otro instrumento que tenga fuerza de ley
en el pais del Contratante, o en el pais que se indique en la Hoja de Datos, que sean expedidas
y se encuentren vigentes durante los periodos comprendidos dentro de la duracion del
trabajo del Consultor. i

(p) “Propuesta” significa la Propuesta Técnica y la Propuesta Econdmica del Consultor.
(q) “Servicios” significa el trabajo a ser realizado por el Consultor de acuerdo con el Contrato.

(r) “SP” significa la Solicitud de Propuesta elaborada por El Contratante para la seleccién de los
Consultores.

(s) “Subconsultor” significa una entidad a la que el Consultor se propone subcontratar cualquier
parte de los Servicios mientras sigue siendo responsable ante El Contratante durante el
desempefio del Contrato.

(t) “TDR” (la Seccidn 5 de la SP) significa los Términos de Referencia que explican los objetivos,
magnitud del trabajo, actividades y tareas a desempefiar, las responsabilidades respectivas
del Contratante y del Consultory los resultados y entregables esperados de la tarea.

Introduccion

21 El Contratante que se nombra en la Hoja de Datos seleccionard un Consultor de los que figuran
en la Carta de Invitacion, seglin el método de seleccion especificado en la Hoja de Datos.

2.2 Se invita a los Consultores de la Lista Corta a presentar una Propuesta Técnica y una Propuesta
Econdmica, o una propuesta Técnica solamente, segun se indique en la Hoja de Datos, por
concepto de los servicios de consultoria requeridos para el trabajo que se indica en la Hoja de
Datos. La Propuesta constituira la base para las negociaciones del Contrato y, eventualmente,
para la suscripcién del Contrato con el Consultor seleccionado.

2.3 Los Consultores deben familiarizarse con las condiciones locales y tenerlas en cuenta en la
preparacion de sus Propuestas, incluida la asistencia a una conferencia previa a la presentacion
de las Propuestas, si en la Hoja de Datos se especifica dicha reunién. La asistencia a esta reunién
es optativa y el costo de participar en ella seré a cargo de los Consultores.

24 Oportunamente El Contratante suministrara sin costo alguno para los Consultores, los insumos,
datos del proyecto relevantes e informes requeridos para la preparacion de la Propuesta del
Consultor segun se especifica en la Hoja de Datos.

Conflicto de Interés

3.1 La politica del gobierno de Honduras exige que los Consultores deben dar asesoramiento
profesional, objetivo e imparcial y que en todo momento deben otorgar maxima importancia a
los intereses del Contratante y evitar rigurosamente todo conflicto con otros trabajos asignados

o con los intereses de las instituciones a que pertenecen y sin consideracién alguna de cualquier
labor futura.

3.2 El Consultor tiene la obligacién de revelar al Contratante cualquier situacién de conflicto real o
potencial que tenga impacto en su capacidad de atender los mejores intereses del Contratante.

El hecho de no hacerlo puede conducir a la descalificacion del Consultor o a la terminacidn del
Contrato.

3.2.1.  Sin que ello constituya limitacion alguna a lo anterior, no se contratara al Consultor bajo
ninguna de las circunstancias que se indican a continuacion:
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a. Actividades Conflictivas

(a) Conflicto entre actividades de consultoria vy adquisicién de bienes, obras o
servicios fuera de consultoria: una firma que haya sido contratada por El
Contratante para suministrar bienes, obras o prestar servicios diferentes a la
consultoria para un proyecto, sera descalificada para prestar servicios de
consultoria que resulten o que se relacionendirectamente con estos bienes, obras
o servicios fuera de consultoria. Reciprocamente, una firma contratada para
prestar servicios de consultoria parala preparacion o ejecucién de un proyecto, o
cualquiera de sus afiliadas, serd descalificada de suministrar posteriormente
bienes u obras o prestar servicios diferentes a la consultoria que resulten o que
se deriven directamente de los servicios de consultoria para dicha preparacién o
ejecucion.

b. Trabajos Conflictivos

(b)  Conflicto entre trabajos de consultoria: No se podrd contratar a un Consultor
(incluidos sus Expertos y subcontratistas) ni a ninguna de sus afiliadas para un
trabajo que, por su naturaleza, pueda estar en conflicto con otro trabajo del
Consultor para el mismo u otro Contratante.

€. Relaciones Conflictivas

(c)  Relaciones con el personal del Contratante: no se podrda adjudicar un contrato a
un Consultor (incluidos sus Expertos y subcontratistas) que tenga una estrecha
relacion familiar o de negocios con un personal profesional del Contratante, o que
esté directa o indirectamente involucrado en cualquier parte de (i) la elaboracién
de los Términos de Referencia del trabajo, (ii) el proceso de selecciéndel Contrato,
o (iii) la supervisién del Contrato, salvo que el conflicto que se derive de esta
relacion haya sido resuelto a través del proceso de seleccién y ejecucién del
Contrato de manera aceptable para El Contratante.

(d)  Cualguier otro tipo de relaciones conflictivas segun se indica en la Hoja de Datos.

Ventaja por Competencia Desleal

4.1 Llaequidady latransparencia en el proceso de seleccién requieren que los Consultores o sus afiliadas

5.1

5.2

que compitan para un trabajo especifico no deriven una ventaja competitiva por haber prestado
servicios de consultoria relacionados con el trabajo en cuestién. Para tal fin, la Hoja deDatos
indicara y pondra a disposicién de todos los Consultores de la lista corta junto con esta SP,toda la
informacion que en tal respecto darfa a dicho Consultor alguna ventaja competitiva injustasobre
otros Consultores que estén compitiendo por el contrato.

Practicas Prohibidas

Préctica corrupta “ significa el ofrecimiento, suministro, aceptacidn o solicitud de cualquier cosa
de valor con el fin de influir en la actuacién de un funcionario publico con respecto al proceso de
seleccién o a la ejecucién del Contrato”, y

Practica fraudulenta “significa una tergiversacién de los hechos con el fin de influir en un proceso
de seleccion o en la ejecucién de un Contrato en perjuicio del Contratante; la expresion
comprende las précticas colusorias entre las Firmas Consultoras (con anterioridad a posterioridad
a la presentacion de las propuestas) con el fin de establecer precios a niveles artificiales Yy no
competitivos y privar al Contratante de las ventajas de la competencia libre y abierta.
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6. Elegibilidad

No Aplicable
a. Prohibiciones

La remuneracion del Consultor en relacion con este Contrato o con los Servicios serd
Unicamente la estipulada en el presente Contrato y el Consultor no aceptard en beneficio
propio ninguna comision comercial, descuento o pago similar en relacion con las actividades
contempladas en este Contrato, o en los Servicios, o en el cumplimiento de sus obligaciones
envirtud del mismo, ademds, el Consultor hara todo lo posible por asegurar que ni el Personal
ni tampoco los agentes del Consultor, reciban ninguna de tales remuneraciones adicionales.

b. Restricciones para empresas del Gobierno
No podran participar en este concurso empresas del gobierno o aquellas que estén

inhabilitadas de conformidad a lo indicado en el articulo 15 y 16 de la Ley de Contratacidn del
i Estado.

C. Restricciones paro empleados oficiales

6.3.1. Ninguna agencia o empleados actuales del Contratante podran trabajar como Consultores
bajo sus propios ministerios, departamentos o agencias. Se acepta la contratacién de
exempleados del Contratante para que trabajen para sus anteriores ministerios,
departamentos o agencias siempre y cuando no exista conflicto de interés. Cuando el
Consultor nomine a algin empleado oficial como Experto en su propuesta técnica, dicho
Experto deberd contar con la certificacion escrita de su gobierno o empleador donde

. confirme que esa persona estd en licencia de su cargo oficial sin remuneracién y que se
le permite trabajar a tiempo completo fuera de su cargo oficial anterior. Esta certificacion
debera ser entregada al Contratante por el Consultor como parte de su propuesta técnica.

BE. Preparacion de la Propuesta

7. Consideraciones Generales

7.1 Para la preparacion de la Propuesta, se espera que el Consultor revise detalladamente la SP.
Deficiencias sustanciales en suministrar la informacién solicitada en la SP podra resultar en el
rechazo de la Propuesta.

8. Costo de la Elaboracion de la Propuesta

8.1 El Consultor asumird todos los costos asociados con la preparacién y entrega de la Propuesta, y El
Contratante no sera responsable por tales costos, independientemente de la forma en que se
haga el proceso de seleccién o el resultado de la misma. El Contratante no estd obligado a aceptar

. ninguna propuesta, y se reserva el derecho de anular el proceso de seleccién en cualquier

momento previo a la adjudicacion del Contrato, sin que por ello incurra en ninguna obligacién

para con el Consultor.

9. Idioma
9.1 LaPropuesta, asi como toda la correspondencia y documentos relacionados con la Propuesta, quesean

intercambiados entre el Consultor y El Contratante serén escritos en el/los idioma(s) que se
indica(n) en la Hoja de Datos.
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Documentos que Comprenden la Propuesta

10.1
10.2

10.3

Seccion 2. Instrucciones a los Consultores

La Propuesta comprenderd los documentos y formularios que figuran en la Hoja de Datos.

Si la Hoja de Datos asi lo indica, el Consultor deberd incluir una declaracién de que, para competir
y ejecutar un contrato, se compromete a observar las leyes del pais del Contratante contra fraude
y corrupcién (incluido soborno) y practicas prohibidas.

El Consultor debera entregar informacion sobre comisiones, gratificaciones y honorarios a que
hubiere lugar, pagados o que vayan a ser pagados a agentes o a cualquier otra parte con respecto
a esta Propuesta, y en caso de adjudicacion, a la ejecucion del Contrato segun se solicita en el
formulario de entrega de la Propuesta Econdmica (Seccidn 4).

Solo una propuesta

11.1 El Consultor (incluidos cada uno de los integrantes de cualquier APCA), entregara solamente una

Propuesta, bien sea a nombre propio o como parte de una APCA en la Propuesta de ésta. Si un
Consultor, incluido un integrante de una APCA, entrega o participa en més de una propuesta, todas
esas propuestas serdn descalificadas y rechazadas. Sin embargo, esto no impedird que un
Subconsultor o personal del Consultor participe como Experto Clave y Experto No Clave en méas de
una Propuesta cuando lo justifiquen las circunstancias y si asi se indica en la Hoja de Datos.

Validez de la Propuesta

12.1

12.2

12.3

12.4

125

12.6

12.7

La Hoja de Datos indica el periodo durante el cual la Propuesta del Consultor debera permanecer
valida después de la fecha limite para la entrega de la Propuesta.

Durante ese periodo, el Consultor debera mantener su Propuesta original sin ningtin cambio,
incluida la disponibilidad de Personal Profesional Clave, precios propuestosy el precio total.

Sise establece que algln Experto Clave que sea nominado en la Propuesta del Consultor no estaba
disponible en el momento de entregar la Propuesta o que se incluyé en la Propuesta sin antes
obtener su confirmacién, dicha Propuesta serd descalificada y rechazada para evaluacién
posterior, y podra estar sujeta a las sanciones que se coantemplan en la Cldusula 5 de estas IAC.

a. Ampliacion del Periodo de Validez

El Contratante hard todo lo que esté a su alcance por concluir las negociaciones dentro del periodo
de validez de la propuesta. Sin embargo, en caso de necesidad, El Contratante podré solicitar, por
escrito, a todos los Consultores que entregaron Propuestas antes de la fecha limite de entrega,
que amplien la validez de sus Propuestas.

Si el Consultor acuerda ampliar la validez de la Propuesta, ello se haré sin ningtn cambio en la
Propuesta original y con la confirmacién de la disponibilidad de los Personal Profesional Clave.

El Consultor podrd rechazar ampliar la validez de su Propuesta en cuyo caso, dicha Propuesta no
se evaluara mas.

b. Sustitucion de Personal Profesional Clave

Sialguno de los Expertos Clave no estd disponible por el periodo de validez ampliado, el Consultor
deberd entregar una justificacion adecuada escrita y prueba a satisfaccién del Contratante, junto
con la solicitud de sustitucion. En tal caso, un Experto Clave de reemplazo deberd tener
calificaciones y experiencia iguales o mejores que las del Experto Clave propuesto inicialmente.

Sin embargo, la evaluacién técnica seguird basandose en la evaluacién del CV del Experto Clave
original.
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Si el Consultor no suministra un Experto Clave de reemplazo con calificaciones iguales o mejores,

o si las razones expuestas para el reemplazo o justificacion no son aceptables al Contratante, dicha
Propuesta sera rechazada.

¢. Sub-Contratacicn

El Consultor no podra subcontratar la totalidad de los Servicios, salvo indicacidn en contrario en
la Hoja de Datos.

13. Aclaracion y Correccion de la SP

El Consultor podra solicitar una aclaracién de cualquier parte de la SP durante el periodo que se
indica en la Hoja de Datos antes de la fecha limite para la entrega de Propuestas. Toda solicitud
de aclaracion debera ser enviada por escrito o por medios electrdnicos normales, a la direccién
del Contratante que se indica en la Hoja de Datos. El Contratante responderd por escrito o por
medios electronicos normales, y enviard copias escritas de la respuesta (incluida una explicacion
de la solicitud de aclaracion pero sin identificar su origen) a todos los Consultores de la lista corta.
En caso de que El Contratante estime necesario modificar la SP como resultado de una solicitud
de aclaracién, lo hard siguiendo el procedimiento que se describe a continuacion:

13.1.1. En cualquier momento antes de la fecha limite para la entrega de la propuesta, El
Contratante podra modificar la SP por medio de una modificacion escrita o medio
electronico normal. La modificacidn sera enviada a todos los Consultores de la lista corta
y la misma sera vinculante para ellos. Los Consultores de la lista corta acusaran recibo por
escrito de todas las modificaciones.

13.1.2. En caso de que una modificacién sea de fondo, El Contratante podra ampliar la fecha
limite para la entrega de la Propuesta para dar a los Consultores de la lista corta tiempo
razonable para tener en cuenta en sus Propuestas dicha modificacion.

El Consultor podra entregar una propuesta modificada o una modificacion de cualquier parte de
la misma en cualquier momento antes de la fecha limite para la entrega de la propuesta. Después
de la fecha limite no se aceptaran modificaciones a la Propuesta Técnica o Econdmica.

14, Preparacion de las Propuestas — Consideraciones Técnicas

14.1

En la preparacion de la propuesta, el Consultor debera prestar especial atencion a lo siguiente:

14.1.1. Si un Consultor de la lista corta considera que puede potenciar su experiencia para el
trabajo si se asocia con otros consultores en forma de APCA o como Subconsultores, lo
podra hacer bien sea con (a) Consultor(es) que no estén en la lista corta, o (b) Consultores
de la lista corta si asi lo permite la Hoja de Datos. En todos los casos, un Consultor de la
lista corta deberd obtener aprobacién escrita del Contratante antes de entregar la
propuesta. Cuando se asocie con firmas que no estén en la lista corta en forma de una
APCA o una subconsultoria, el Consultor de |a lista corta debera ser el representante del

grupo. Si Consultores de la lista corta se asocian entre si, cualquiera de ellos podra ser el
representante del grupo.

14.1.2. La Hoja de Datos podra indicar esfuerzo estimado de los Expertos Clave (expresado en
persona-meses) o el costo total estimado por El Contratante para la conclusién de la
tarea, pero en ningln caso ambos. Este estimado es indicativo y el Consultor basara su
Propuesta en sus propios estimados.
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14.1.3. Siasi se indica en la Hoja de Datos, el Consultor deberd incluir en su Propuesta al menos
el mismo esfuerzo en tiempo (en la misma unidad que se indica en la Hoja de Datos) de
Personal Profesional Clave y a falta de ello, la Propuesta de Precio seré ajustada con el
proposito de comparar las propuestas y la decisién de adjudicacién de acuerdo con el
procedimiento en la Hoja de Datos.

Formato y Contenido de la Propuesta Técnica

15.1

15.2

La Propuesta Técnica no incluird ninguna informacion financiera. Una Propuesta Técnica que
contenga informacidn financiera sera rechazada.

Dependiendo de la naturaleza del trabajo, el Consultor deberd entregar una Propuesta Técnica
Extensa (PTE) o una Propuesta Técnica Simplificada (PTS) tal como se indica en la Hoja de Datos
y utilizando los Formularios Estandar de la Seccién 3 de la SP.

Propuesta de Precio

l6.1

16.2

16.3

16.4

16.5

La Propuesta de Precio sera preparada utilizando los Formularios de la Seccién 4 de la SP. La
Propuesta debera hacer una lista de todos los costos asociados con el trabajo, incluidos (a)
remuneracion de Expertos Clave y Expertos No Clave, (b) remuneracién de personal de apoyo en
la sede, gastos de viaje, y otros, segln se indica en la Hoja de Datos.

a. Ajustes de Precio

Para trabajos con una duracién de mds de 18 meses, se aplicard una provision de reajuste de
precio por concepto de inflacién extranjera y/o local por concepto de remuneracion si asi se indica
en la Hoja de Datos.

b. Impuestcs

El Consultory sus Subconsultores y Expertos son responsables por atender todas las obligaciones
fiscales que surjan del Contrato, salvo que la Hoja de Datos indique otra cosa. La Hoja de Datos
incluye informacion sobre impuestos en el pais del Contratante.

€. Moneda de la Propuesta

El Consultor podra expresar el precio de sus Servicios en la moneda o monedas que se indican en
la Hoja de Datos. Si se indica en la Hoja de Datos, la porcién del precio que representa el costo
local se indicard en la moneda nacional.

d. Moneda de Pago

Los pagos de acuerdo con el Contrato se hardn en la moneda o monedas en las que se solicite el
pago en la Propuesta.

C. Entrega, Apertura y Evaluacion

Entrega, Sellamiento y Marcacion de las Propuestas

17.1

1.2:2

El Consultor debera entregar una Propuesta firmada y completa que comprenda los documentos
y formularios de acuerdo con la Cldusula 10 (Documentos que Comprenden la Propuesta). La
entrega podra hacerse por correo o a mano. Si la Hoja de Datos asi lo indica, el Consultor tiene
la opcién de entregar sus Propuestas por medio electrénico.

Un representante autorizado del Consultor deberd firmar las cartas de entrega originales en el
formulario requerido, tanto para la propuesta Técnica, como, si fuere el caso, para la Propuesta
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de Precio y debera rubricar todas las paginas de ambas. La autorizacién sera en forma de un poder
escrito adjunto a la Propuesta Técnica.

Una Propuesta entregada por una APCA debera ir firmada por todos los integrantes para que sea
legalmente obligatoria para todos ellos, o por un representante autorizado que tenga un poder
escrito firmado por el representante autorizado de cada uno de los integrantes.

Toda modificacidn, revisién, interlineado, borradura o reemplazo serd valida Unicamente si es
firmada o si tiene la rabrica de la persona que firma la Propuesta.

La Propuesta firmada sera marcada “Original”, y sus copias como “Copia” segun sea el caso. El
numero de copias se indica en la Hoja de Datos. Todas las copias se tomaran del original firmado.
En caso de discrepancia entre el original y las copias, prevalecerd el original.

El original y todas las copias de la Propuesta Técnica serdn colocados dentro de un sobre sellado
claramente marcado “Propuesta Técnica”, “Elaboracion de Normas Técnicas de Planificacién de
la Transmisién y de Planificacién Indicativa de la Generacién”, nimero de referencia, nombre y
direccién del Consultor, y con la advertencia "No Abrir Hasta [escribir la fecha y hora de la fecha
limite para la entrega de Propuestas Técnicas].”

Igualmente, la Propuesta de Precio original (si se requiere para el método de seleccidn aplicable)
serd colocada dentro de un sobre sellado marcado claramente “Propuesta Econémica” seguido
por el nombre del trabajo, nimero de referencia, nombre y direccién del Consultor con la
advertencia “No Abrir con la Propuesta Técnica.”

Los sobres sellados que contengan las Propuestas Técnica y Econdmica seran colocados en un
sobre exterior y sellado. Este sobre exterior deberé llevar la direccién de la entrega, el nimero de
referencia de la SP, el nombre del trabajo, nombre y direccién del Consultor, y marcado
claramente “No Abrir antes de [escriba la fecha y hora de la fecha limite de entrega que se indica
en la Hoja de Datos]”.

Si los sobres y paquetes que contengan las Propuestas no son sellados y marcados tal como se
indica, El Contratante no asumird ninguna responsabilidad por el extravio, pérdida o apertura
prematura de la Propuesta.

La Propuesta o sus modificaciones deberan ser enviadas a la direccién que se indica en la Hoja de
Datos y recibidas por El Contratante a mas tardar en la fecha limite que se indica en la Hoja de
Datos, o en cualquier ampliacién de esta fecha limite. Toda Propuesta o su modificacién que
reciba El Contratante después de la fecha limite sera declarada como recibida tarde, rechazada, y
devuelta sin abrir.

Confidencialidad

18.1

18.2

Desde el momento en que se abran las Propuestas hasta el momento de adjudicacién del
Contrato, el Consultor no podra ponerse en contacto con El Contratante acerca de ningn asunto
relacionado con su Propuesta Técnica y/o Econdmica. La informacidn relacionada con la
evaluacion de las Propuestas y recomendaciones de adjudicacién no podrén ser reveladas a los
Consultores que hayan entregado las Propuestas ni a ninguna otra parte que no esté involucrada
oficialmente con el proceso, hasta la publicacién de la informacién de adjudicacién del Contrato.

Todo intento de los Consultores de la lista corta o de cualquier parte a nombre del Consultor de
influenciar indebidamente al Contratante en la evaluacién de las Propuestas o en las decisiones
de adjudicacién del Contrato podran resultar en que se rechace la Propuesta y podra estar sujeta
a sanciones.
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No obstante las anteriores disposiciones, desde el momento de apertura de la Propuesta hasta el
momento de la publicacion de adjudicacion del Contrato, si un Consultor desea contactar al
Contratante sobre algin asunto relacionado con el proceso de seleccidn, solo podré hacerlo por
escrito.

19, Apertura de las Propuestas Técnicas

19.1

19.2

El comité de evaluacion del Contratante procedera a abrir las Propuestas Técnicas en presencia
de los representantes autorizados de los Consultores de la lista corta que opten por asistir (en
persona, o en linea si esta opcidn es ofrecida en |la Hoja de Datos). La fecha, hora y direccidn de
la apertura se indican en la Hoja de Datos. Los sobres con la Propuesta de Precio permaneceran
sellados y guardados bajo estricta seguridad con un auditor publico reconocido o autoridad
independiente hasta que sean abiertos de acuerdo con la Cldusula 23 de las IAC.

Cuando se abran las Propuestas Técnicas se leerd lo siguiente: (i) nombre y pais del Consultor, o,
en el caso de una APCA, el nombre de ésta, el nombre del integrante representante del grupo vy
los nombres y paises de todos los integrantes; (i) la presencia o ausencia de un sobre
debidamente sellado con la Propuesta Econdmica; (iii) modificaciones a la Propuesta entregadas
antes de la fecha limite para la entrega de propuestas; y (iv) cualquier otra informacién que se
estime apropiada o segun se indica en la Hoja de Datos.

20. Evaluacion de las Propuestas

20.1

20.2

Sujeto a lo que disponga la Clausula 15.1 de las IAC, los evaluadores de las Propuestas Técnicas
no tendran acceso a las Propuestas de Precio sino hasta que se concluya la evaluacidn técnica.

El Consultor no podré alterar ni modificar su Propuesta de ninguna forma luego de la fecha limite
para la entrega de propuestas salvo seglin se permite en la 12.7 de estas IAC. Al evaluar las
Propuestas, El Contratante hara la evaluacién Gnicamente con base en las Propuestas Técnicas y
Econdmicas presentadas.

21 Evaluacion de Propuestas Tecnicas

21.1 El comité de evaluacién del Contratante evaluarad las Propuestas Técnicas sobre la base de su

cumplimiento de los términos de referencia, aplicando los criterios y subcriterios de evaluacién y
el sistema de puntos que se indica en la Hoja de Datos. A cada propuesta se le asignara un puntaje
técnico. Una propuesta que en esta etapa no responda a aspectos importantes de la SP, y
particularmente a los términos de referencia o no logra obtener el puntaje técnico minimo
indicado en la Hoja de Datos, sera rechazada.

22, Propuesta de Precios para SBC

22.1

22.2

Luego de calificar las Propuesta Técnicas, cuando la seleccidn se base Gnicamente en calidad, SBC,
el Consultor que obtenga el primer puesto serd invitado a negociar el Contrato.

Si se solicitan Propuestas de Precio junto con las Propuestas Técnicas, Unicamente la Propuesta
de Precio del Consultor que obtenga el primer puesto en la Propuesta Técnica serd abierta por el
comité de evaluacion del Contratante. Las demds Propuestas Econdmicas seran devueltas sin abrir
una vez se concluyan con éxito las negociaciones del Contrato y se firme el Contrato.

23. Apertura Publica de Propuestas de Precio (para métodos SBCC, SBPF y SBMC)

231

Una vez finalizada la evaluacion técnica, El Contratante notificard a los Consultores cuyas
Propuestas se haya considerado que no cumplieron con la SP y los TDR o que no obtuvieron el
puntaje técnico minimo de calificacién (y suministrara informacién relacionada con el puntaje

e
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técnico general del Consultor, asi como los puntajes obtenidos para cada criterio y subcriterio)
que sus Propuestas de Precio serén devueltas sin abrir una vez termine el proceso de seleccién y
firma del Contrato. Simultaneamente, El Contratante notificara por escrito a los Consultores que
hayan obtenido un puntaje técnico igual o superior al minimo y les informard la fecha, hora y lugar
de apertura de las Propuestas Econdmicas. La fecha de apertura debera permitir a los Consultores
tiempo suficiente para que hagan los arreglos necesarios para asistir a la apertura. La asistencia
del Consultor a la apertura de las Propuestas Econdmicas (en persona, o en linea si esta opcidn se
indica en la Hoja de Datos) es opcional y a eleccién del Consultor.

Las Propuestas de Precio seran abiertas por el comité de evaluacién del Contratante en presencia
de los representantes de los Consultores cuyas propuestas hayan obtenido un puntaje técnico
igual o superior al minimo. En el momento de la apertura se leerdn en voz alta los nombres de los
Consultores y los puntajes técnicos generales, incluido el desglose por criterio. Seguidamente, las
Propuestas Econdmicas seran leidas en voz alta y serén registradas. Las copias del registro serdn
enviadas a todos los Consultores que hayan entregado Propuestas.

Revision de Cumplimiento de Ofertas Técnicas.

Antes de proceder a la evaluacion detallada de la Propuesta Técnica, el Contratante determinara

si cada una de ellas:

23.2

(a) Cumple con los requisitos de elegibilidad establecidos en la cldusula 3 de los oferentes
elegibles;

(b) Ha sido debidamente firmada; y

(c) Cumple sustancialmente con los requisitos de los documentos de la Solicitud Propuesta.

Si el Contratante determina que la Propuesta Técnica no cumple sustancialmente con los

requisitos solicitados en la clausula 23.1 estas seran rechazadas y devueltas, por lo tanto, no podran
pasar a la evaluacién que se indica en las sub clausulas 23.3 y 23.4 siguientes.

23.3

El comité de evaluacion evaluard las propuestas técnicas sobre la base de su cumplimiento de

acuerdo con los Alcances de los Servicios, aplicando los criterios y sub criterios de evaluacién y el
sistema de puntos especificados en este documento.

23.4

A cada propuesta se le asignara un puntaje técnico, una propuesta que en esta etapa no

responda a aspectos importantes de los documentos, y particularmente a los términos de referencia o
no logra obtener el puntaje técnico minimo indicado en estos documentos, seré rechazada.

24, Correccion de Errores

241

Se supondra que las actividades y los aspectos que se describen en la Propuesta Técnica pero a
los que no se les asigne precio en la Propuesta de Precio estén incluidos en los precios de otras
actividades o aspectos y no se haran correcciones a la Propuesta Econdmica.

d. Contratos sobre base de tiempo trabajado
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24.1.1. Sila SP incluye un contrato sobre Base de Tiempo Trabajado, el comité de evaluacion del
Contratante (a) corregira cualquier error de calculo o aritmético, y (b) ajustara los precios
en caso de que no reflejen todos los insumos incluidos para las respectivas actividades o
aspectos en la Propuesta Técnica. En caso de discrepancia entre (i) un monto parcial
(subtotal) y el monto total, o (ii) entre el monto que resulte de multiplicar el precio
unitario por la cantidad, y el precio total, o (iii) entre palabras y cifras, regira lo primero.
En caso de discrepancia entre la Propuesta Técnica y la Propuesta de Precio el comité de
evaluacion del Contratante corregira la cuantificacion que se indique en la Propuesta de
Precio de manera que sea acorde con la que se indica en la Propuesta Técnica, se aplicara
el respectivo precio unitario incluido en la Propuesta de Precio a la cantidad corregida, vy
se corregira el costo total de la Propuesta.

b. Contratos de Suma Global

24.1.2. Sila SP propone un contrato de Suma Global, se considerard que el Consultor ha incluido
todos los precios en la Propuesta Econdmica, y por lo tanto, no se hardn correcciones
aritméticas ni reajustes de precio. El precio total, neto de impuestos entendido segln la
Clausula IAC 25 siguiente, especificado en la Propuesta de Precio (Formulario FIN-1) seré
considerado el precio ofrecido.

24.2 ACLARACIONES Y SUBSANACIONES

25,

25.1

25.2

24.2.1 El contratante podra solicitar aclaraciones y subsanaciones sobre cualquier informacién o documento
presentado que asi considere necesario, en un plazo que sera determinado por el Comité de Evaluacién de la
UEPER.

24.2,2 El comité de evaluacion corregird los errores aritméticos. Al corregir los errores aritméticos, en caso de
alguna discrepancia entre una cantidad parcial y la cantidad total, o entre palabras y cifras, los primeros
prevaleceran. Las actividades y productos descritos en |a propuesta técnica pero no costeadas, seran asumidas
para ser incluidas en los precios de otras actividades o productos. En caso de que una actividad o rubro en la
Propuesta Econdmica se declare de diferente manera que, en la propuesta técnica, ninguna correccion aplicara
a la Propuesta Econdmica en este aspecto.

24,2.3 El comite de evaluacion corregird los errores aritméticos. Al corregir los errores aritméticos, en caso de
alguna discrepancia entre una cantidad parcial y la cantidad total, o entre palabras y cifras, los primeros
prevaleceran. Las actividades y productos descritos en la propuesta técnica pero no costeadas, serdn asumidas
para ser incluidas en los precios de otras actividades o productos. En caso de que una actividad o rubro en Iz
Propuesta Econdmica se declare de diferente manera que, en la propuesta técnica, ninguna correccion aplicard
a la Propuesta Econdmica en este aspecto.

Notificacion de Resultados de Revisién de Propuesta Técnica y Convocatoria a Apertura de Oferta Econémica.

Una vez finalizada la evaluacién de la Propuesta Técnica, el Contratante notificard a los Oferentes el puntaje
obtenido en sus propuestas técnicas, y notificara a los oferentes cuyas propuestas no obtuvieron la calificacién
minima de 80% o fueron consideradas inadmisibles porque no se ajustaron a los documentos o a los Alcances de

los Servicios, con la indicacidn de que sus propuestas econdmicas les seran devueltas sin abrir después de
terminado el proceso de seleccion.

El Contratante deberd notificar simulténeamente por escrito a los Oferentes que hayan obtenido la calificacién
minima necesaria.
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26. Conversion a una Moneda

26.1  Para propositos de evaluacion, los precios seran convertidos a una sola moneda utilizando las
tasas de cambio de venta, origeny fecha que se indica en la Hoja de Datos. ol

27. Seleccion del Consultor:

27.1 La UEPER seleccionara la Propuesta Técnica que a su criterio presente la mejor oferta. Seguidamente se
seleccionaran las ofertas que queden en segundo, tercer, cuarto y quinto lugar, si fuese el caso. Posteriormente se
llamara al Oferente del Primer Lugar a negociar la oferta, se abrird la Oferta Econdmica del primer lugar para ser
revisada por la UEPER y se procederd a negociar con el oferente. De no llegar a un entendimiento, se declara
fracasada la negociacion y se pasara a revisar la oferta del segundo lugar y asi sucesivamente hasta lograr un
entendimiento con alguno de ellos. Debido a lo especializado de estos trabajos, la UEPER se reserva el derecho de
negociar con la empresa o consorcio de empresas de Ingenieria que haya presentado oferta en el caso de que esta
sea Unica, ya que estos trabajos son de suma urgencia para la ENEE/UEPER y debe evitar al maximo pérdidas de
tiempo.

~ 7 28. Proceso de Negociacién:

28.1  Las negociaciones incluirdn un analisis de la Propuesta Técnica, el enfoque y la metodologia propuesta, el plan

de trabajo, la organizacion, evaluacion del personal profesional basandose en el personal profesional detallado en la

Propuesta y las sugerencias formuladas por el Consultor para mejorar los Alcances de los Servicios.

28.2  El Contratante y el Consultor especificardn en forma final los Alcances de los Servicios, la planta de personal, el

plan de trabajo, |a logistica y la presentacion de informes o Productos. Estos documentos serdn incorporados en el

Contrato como “Descripcién o Alcances de los Servicios”.

-28.3  El Contratante no aceptara sustituciones del personal propuesto durante las negociaciones del contrato a

menos que ambas partes convengan en que las demoras excesivas en el proceso de seleccién hacen inevitable tal

sustitucién o por razones de muerte o incapacidad médica. Si éste no fuera el caso, y si se determinara que en la
propuesta se ofrecieron los servicios del personal profesional sin confirmar su disponibilidad, el Ingeniero podra ser
descalificado.

28.4  Cualquier suplente propuesto deberd tener calificaciones y experiencia equivalentes o mejores que el candidato

original y ser presentado por el Ingeniero dentro del plazo especificado en la carta de invitacién a negociar, sujeto a la

aceptacion expresa del contratante.

28.5 El Contratante preparara un acta de las negociaciones que la firmaran el Contratante y el Consultor.

28.6  Las negociaciones concluirdn con una revision del contrato preliminar.

28.7  Para completar las negociaciones, el Contratante y el Consultor deberén rubricar el contrato convenido con sus

iniciales.

28.8  Silas negociaciones fracasan, el Contratante invitard a negociar el contrato con el Consultor cuya propuesta

‘haya obtenido el segundo lugar y asi consecutivamente seguin el orden de mérito, hasta obtener un resultado

satisfactorio, sin perjuicio de declarar fracasado el procedimiento, si asi se estima conveniente ADJUDICACION DEL

CONTRATO para salvaguardar los intereses de La UEPER, en tal caso los oferentes no tendrén derecho a ningtn

reclamo.

28.9 Las negociaciones se haran en la fecha y en la direccion que se indican en la Hoja de Datos con el/los

representante(s) del Consultor quienes deberén tener un poder escrito para negociar y firmar un Contrato en

.nombre del Consultor.

28.9.1 El Contratante elaborard el acta de las negociaciones la cual serd firmada por El Contratante y por
el representante autorizado del Consultor.

a. Disponibilidad de Personal Profesional Clave

28.9.2 Consultor invitado deberé confirmar la disponibilidad de todo el Personal Profesional Clave
incluido en la Propuesta como prerrequisito de las negociaciones, o, si fuere el caso, un reemplazode
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acuerdo con la Clausula 12 de las IAC. El hecho de no confirmar la disponibilidad del PersonalProfesional
Clave podra resultar en que la propuesta del Consultor sea rechazada y que El Contratante proceda a

negociar el Contrato con el Consultor que obtenga el siguiente puntaje.

28.9.3 No obstante lo anterior, la sustitucion de Personal Profesional Clave en las negociaciones podra
considerarse si la misma se debe Unicamente a circunstancias fuera del control razonable del Consultor
y no previsibles por éste, incluida, mas no limitandose a la muerte o a incapacidad médica. En tal caso, el
Consultor debera ofrecer un Experto Clave sustituto dentro del periodo que se indica en la carta de
invitacién para negociar el Contrato, quien debera tener calificacionesy experiencia equivalentes o
mejores que las del candidato original.

b. Negaciaciones Técnicas

28.9.4 Las negociaciones incluyen discusiones sobre los Términos de Referencia (TDR), la metodologia propuesta,
los insumos del Contratante, las condiciones especiales del Contrato y la finalizacién de la parte de “Descripcién
de los Servicios” del Contrato. Estas discusiones no deberan alterar sustancialmente el alcance original de los
servicios de los TDR ni los términos y condiciones de contrato, mucho menos la calidad del producto final, su
precio, ni se afectara la relevancia de laevaluacion inicial.

c. Negociaciones Financieras

28.9.5 Las negociaciones incluyen la aclaracion de la obligacién tributaria del Consultor en el pais del
Contratante y la forma en que la misma haya de figurar en el Contrato.

28.9.6 Si el metodo de seleccién incluye el costo como factor de la evaluacién, no se negociard el precio
total indicado en la Propuesta de Precio para una Suma Global.

28.9.7 En el caso de un contrato sobre Base de Tiempo Trabajado, no se hardn negociaciones de tarifas
unitarias, salvo cuando las tarifas de remuneracién del Personal Profesional Clave y Expertos noClave
ofrecidos sean mucho mas altas que las tarifas que normalmente son cobradas por consultores en
contratos similares. Ental caso, El Contratante podra solicitar aclaracionesy, si losprecios son muy altos,
solicitar cambiar las tarifas.
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29. Adjudicacién del Contrato: B\

29.1 Al concluir las negociaciones, el Contratante adjudicara el Contrato a la empresa o consorcio de empresas
Consultoras seleccionada y notificard prontamente a los demas Consultores que presentaron propuestas.

|

'29.2 Después de la firma del Contrato, el Contratante devolverd las propuestas econdmicas sin abrir a los Consultores

que no fueron seleccionados para la apertura de la oferta econdmica.
29.3 Se espera que el Consultor inicie el trabajo en la fecha y en el lugar que el Contratante le notifique.

29.4 Alafirma del contrato y presentacidn de la garantia de cumplimiento y demds requerimientos contemplados en el
mismo.

30. Derecho del Contratante a aceptar cualquier Propuesta o a rechazar cualquier o todas las Propuestas:

30.1 El Contratante se reserva el derecho de aceptar o rechazar cualquier o todas las Propuestas, sin  que por
ello incurra en ninguna responsabilidad con el (los) Oferentes(s).

30.2 Al concluir las negociaciones, El Contratante firmard el Contrato, publicara la informacién de la
adjudicacion de acuerdo con las instrucciones en la Hoja de Datos; y notificara prontamente a losdemds
Consultores de la lista corta.

30.3 Se espera que el Consultor inicie el trabajo en la fecha y en el lugar sefialado en la Hoja de Datos.

12
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31. Garantia de Cumplimiento:

Después de haberse firmado el contrato, la firma Consultora o Consorcio de firmas seleccionada dispondré de un plazo
maximo de quince (15) dias habiles para presentar la Garantia de Cumplimiento a favor de La UEPER que tendrd una
vigencia del plazo del Contrato, mas tres meses adicionales, por el equivalente al QUINCE POR CIENTO (15%) del monto
de los honorarios, a efectos de garantizar el fiel cumplimiento y la correcta finalizacion de los servicios contratados. La
garantia podra consistir en una fianza o garantia bancaria emitida por una institucién bancaria o empresa aseguradora
que se encuentre legalmente constituida y en operacidn en la Republica de Honduras.

Si la garantia es bancaria debera incluirse una cldusula obligatoria asi “La presente garantia bancaria seré ejecutada al
simple requerimiento de La UEPER, sin més tramites que la presentacion del documento de incumplimiento”. Esta
garantia sera devuelta una vez que La UEPER extienda nota de cumplimiento.

32. Solucidn de Controversias

32.1 Solucién amigable. - El Consultor con quien se firme el contrato y el Contratante acuerdan que el evitar o resolver
prontamente las controversias es crucial para la ejecucion fluida del contrato y el éxito del trabajo. Las partes haran
lo posible por llegar a una solucion amigable de todas las controversias que surjan de este Contrato o de su
interpretacion.

32.2  Cuando una controversia que se presente sobre un asunto del proyecto, no se resuelva mediante un arreglo directo
entre El Consultor y El Contratante, en segunda instancia y a decisién de las partes se puede recurrir a la creacién
de la Mesa de Resolucion de Disputas, de conformidad a lo dispuesto en el Articulo 3-A, de las adiciones a la Ley de
Contratacion de Estado, contenidas en la Ley para Optimizar la Administracién Publica, Mejorar los Servicios a la
Ciudadania y Fortalecimiento de la Transparencia en el Gobierno, Decreto No. 266-2013 publicado en La Gaceta
Diario Oficial de la Republica el 23 de enero de 2014,

32.3 En Tercera instancia de no haber conformidad de alguna de las partes, la controversia podra ser presentada por
cualquiera de las partes para su solucion mediante arbitraje de conformidad con las estipulaciones del Reglamento
de Conciliacién y Arbitraje de la Cdmara de Comercio e Industrias de Tegucigalpa (CCIT), a tal efecto se establece
para el contrato que se suscriba al efecto, la siguiente clausula arbitral:

“Las Partes se someten, en caso de cualquier controversia, discrepancia o reclamo que se produzca o esté relacionado—
con la ejecucion o interpretacion de este contrato a un Tribunal de Arbitraje, el cual se reunird en la ciudad de
Tegucigalpa M.D.C., Honduras, Centroamérica y se regird de acuerdo a la Ley de Arbitraje vigente en Honduras y
cualquier otra disposicién legal o regulaciones relevantes que hayan sido aprobadas al ocurrir la controversia,
especificamente de acuerdo con la Ley de Conciliacién Arbitraje de Honduras y el Reglamento del Centro de Conciliacién
y Arbitraje de la Cdmara de Comercio e Industrias de Tegucigalpa. Deberdn designarse tres (3) drbitros y ellos
resolveran sobre todas las controversias, reclamos y discrepancias sometidas a su conocimiento y en todo caso,
observando el arbitraje serd en Derecho. Como regla general, los érbitros serdn designados de mutuo acuerdo por
ambas partes y en caso de que no se alcance acuerdo alguno o no se logre completar una designacién, dichos
nombramientos serdn hechos segtin lo estipulado en la Ley de Arbitraje vigente y en el Reglamento del Centro de
Conciliacion y Arbitraje de la Cdmara de Comercio e Industrias de Tegucigalpa. En caso de que alguna de las partes

intente recurso de nulidad en contra del laudo arbitral, el mismo serd conocido y decidido por la Corte de Apeiac:ones
de lo Contencioso Administrativo”.

13
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Seccidn 2. Hoja de Datos
A. Disposiciones Generales
' 1AC 1(0) El pais del Contratante y de la Ley Aplicable es la Republica de Honduras.

IAC2.1 Nombre del Contratante: Empresa Nacional De Energia Eléctrica (ENEE),

Unidad Especial De Proyectos De Energia Renovable (UEPER)

Método de Seleccion: Concurso Pdblico para la Seleccion de unaFirma
Consultora, Basado en la ponderacion de Calidad y Costo

14
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El Consultor debera presentar una Propuesta Econdmica ademds de la Propuesta |
Técnica: '

SiX No _

El nombre del trabajo es: “ESTUDIOS DE FACTIBILIDAD TECNICA, ECONOMICA,
FINANCIERA AMBIENTAL Y SOCIAL PROYECTO HIDROELECTRICO LOS LLANITOS EN

Se realizara una reunién previa a la presentacion de las propuestas:

Si_X No_

El Contratante proporcionard los siguientes insumos, datos del proyecto,
informes, etc. para facilitar la preparacion de las Propuestas:

La Propuesta Técnica

a) Presentacion de Propuesta Técnica (Formulario TEC-1)

b) Organizacién y Experiencia del Consultor: se deberd presentar la
organizacion y experiencia del Consultor. (Formulario TEC-2). Adjuntar un
organigrama. '

c) Observaciones y sugerencias al Alcances de los Servicios o Términos de
Referencia que pudieran mejorar la calidad y efectividad de los servicios, asi
como una evaluacion de las cantidades de Obra. (Formulario TEC-3)

d) Descripcién del enfoque técnico, metodologia y plan de trabajo que cubra
los siguientes temas: Enfoque técnico y metodologia; Plan de trabajo y
organizacion, y dotacion del personal. Una guia del contenido de esta
seccion de las Propuestas Técnicas se provee en el Formulario TEC-4. El plan
de trabajo deberd ser consistente con el Cronograma de Trabajo
(Formulario TEC-11) el cual deberd mostrar en un grafico de barras el
tiempo propuesto para cada actividad.

e) Experiencia General de la Empresa: se presentard un listado resumen de los
proyectos ejecutados por la empresa en general, en orden cronolégico.
(Formulario TEC- 5)

f) Experiencia Especifica de la Empresa: Se presentaran al menos tres fichas de
los proyectos ejecutados indicando que actividades de las solicitadas en los
Alcances de los Servicios fueron realizadas en dichos Proyectos. (Formulario
TEC-6)

g) Descripcion del Personal: Se deberd de presentar los perfiles del personal
asignado, adjuntédndose los curriculos de cada persona. Podrdn presentarse
mas de un candidato para un mismo puesto. (Formulario TEC-7)

h) Describir los Equipos de que dispone el Consultor para prestar los servicios.
(Formulario TEC- 8)

i) Lista y Alcance de las Actividades para realizar: Se deberdn describir las

15
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actividades que realizard durante la Consultoria del Proyecto, indicando los
alcances de estas, e inherentes a cada una de las etapas indicadas en el
Formulario TEC-9.

j) Detalle de los productos a entregar: Se debera detallar el contenido de cada
uno de los productos solicitados. (Formulario TEC-10)

k) Cronograma de Trabajo. - Después de haber analizado todas las actividades
del proyecto de acuerdo con la informacion suministrada por el
Contratante, deberd el Consultor presentar su cronograma de ejecucion,
tomando en cuenta como realizard la consultoria de cada actividad,
definiendo claramente los controles a llevar en ese cronograma, en funcién
del tiempo y de las actividades de la consultoria.

La Propuesta Econémica deberd ser preparada utilizando los Formularios Estandar de
la Seccidn 4 que a continuacion se detallan:

a) Formulario PEC-1: Presentacién de Propuesta Econdmica.
b) Formulario PEC-2: Resumen de Componentes de la Propuesta

Econdmica.

La propuesta econdmica debera incluir: (a) Todos los precios asociados con las
actividades de los servicios; (b) remuneraciones del personal y (c) Los gastos
por pruebas de laboratorios y otros.

No existe otro tipo de relaciones conflictivas.

No Aplica.

B. Preparacidon de Propuestas

16



Seccidn 3, Hoja de Datos

annns G
: . , pLLuys Y
IAC9.1 Esta SP ha sido expedida en el idioma espaiiol.
Las Propuestas deberan ser presentadas en espadol.
Todo intercambio de correspondencia se hara en espafiol.
IAC10.1 La Propuesta comprendera lo siguiente:
Primer Sobre interior con la Propuesta Técnica:
(1) Poder del Representante, autorizado para firmar la Propuesta
(2) TECH-1
(3) TECH-2
(4) TECH-3
(5) TECH-4
(6) TECH-5
(7) TECH-6
IAC10.2 Se exige Declaracion de Compromiso
Si_X oNo
IAC11.1 Se permite la participacién de Subconsultores, Personal Profesional Clave y
Expertos No Clave en mas de una Propuesta.
Si_X_oNo
1AC121 Las Propuestas deberan permanecer validas durante ciento veinte (120) dias

calendariocontados a partir de la fecha limite para la presentacion de la propuesta.

IAC12.9 No se permite la subcontratacion de la totalidad de los servicios.

IAC13.1 Podran pedirse aclaraciones @ mds tardar diez (10) dias antes de |a fecha limite
para la entrega de la propuesta.
La informacidn de contacto para solicitar aclaraciones es:
Atencion: Ingeniero Humberto Meza Casco, Director Ejecutivo de La UEPER

Direccion: Unidad Especial de Proyectos de Energia Renovable (UEPER), Centro
Civico, Gubernamental, Edificio Cuerpo Bajo “C”, Séptimo piso, Tegucigalpa,
M.D.C., Honduras, C.A.

E-mail: uepercontrataciones@gmail.com

IAC14.1.1 N/A

14
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IAC14.1.2 Insumo estimado de tiempo-insumo de Persanal Profesional Clave: De acuerdo a

las Especificaciones Técnicas.

IAC14.1.3 No Aplica.

. ‘ La Propuesta del Consultor debe incluir el tiempo-insumo minimo del Personal
. Profesional Clave dentro de (24) meses de duracion total del contrato. '

IAC 15.2 El formato de la Propuesta Técnica a ser presentada es:
Propuesta Técnica Extensa (PTE)

La presentacion de la Propuesta Técnica en un formato incorrecto podra conducir
a que la propuesta sea considerada como que no cumple con los requisitos de la
SP.

IAC16.1 La Propuesta de precio deberd detallar:

El Oferente deberd expresar el precio por sus servicios en Délares de los Estados
Unidos de América (USD).

_ El Consultor deberd tener en cuenta que el Contratante hard las
| retenciones que dispone la Ley Vigente de Impuesto Sobre la Renta (ISR)
' por honorarios profesionales. Los montos de dichas retenciones deberdn
estar considerados en la propuesta econémica.

(1) asignacién de vidticos, incluidos gastos de hotel, para los expertos por cada
dia que el personal esté ausente de la oficina sede a causa de los servicios;

(2) costo por concepto de viaje por el medio de transporte mds apropiado y
ruta mds directa;

‘ (3) costo por concepto de gastos administrativos;

' (4) costo de comunicaciones;

(5) costo por concepto de elaboracion de informes (incluida impresién) y
entrega al Contratante;

(6) costo de otros trabajos segtin corresponda.

15
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Una disposicidn de reajuste de precio corresponde a costos de remuneracion:

Si o No X

Los pagos por concepto de honorarios profesionales a los consultores estaran
sujetos a una retencion equivalente a lo establecido en la ley aplicable de
Honduras.
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La informacion acerca de las obligaciones tributarias del Consultor en el pais del

Contratante puede encontrarse en el Codigo Tributario de la Republica de
Honduras y demas leyes aplicables.

La Propuesta de Precio serd indicada en las siguientes monedas:

Délares de los Estados Unidos de América (USD).

La Propuesta de Precio debe indicar los costos locales en la moneda del pais del
Contratante (moneda nacional): Si oNo_ X

C. Entrega, Apertura y Evaluacién

Los Consultores SI TENDRAN la opcién de presentar sus Propuestas por medio
electronico.
17.1 La propuesta original (la propuesta técnica y la propuesta econémica;
véase la sub cldusula 1.2) no deberd contener escritos entre lineas ni
sobre el texto mismo.

17.2 La propuesta original (la propuesta técnica y la propuesta econdmica;
véase la sub clausula 1.2) no debera contener escritos entre lineas ni
sobre el texto mismo.

17.3 La propuesta original (la propuesta técnica y la propuesta econdmica;
véase la sub clausula 1.2) no debera contener escritos entre lineas ni
sobre el texto mismo.

17.4 la propuesta técnica y econdmica debera marcarse como “ORIGINAL” 0
“CopIa”, segln el caso. Las propuestas deben enviarse a la persona y direccion
indicada en la sub clausula 1.7 de estas bases y con dos (2) copias. Todas las
copias requeridas de la propuesta técnica y econdmica deben hacerse del
original. Si hay discrepancias entre el original y las copias de las propuestas,
prevalecera el original.

El Consultor debera presentar:
17.5 Eloriginal y todas las copias de la propuesta técnica deberan
ponerse en un sobre sellado (sobre No.1), marcado claramente
como “PROPUESTA TECNICA”, en este sobre también se incluird el sobre
1A, con los Documentos Legales. Asi mismo, el original de la propuesta
economica debera ponerse en un sobre cerrado (sobre No.2), sellado
y marcado claramente como “PROPUESTA ECONOMICA”, seguido del
nombre del Proyecto, y con la siguiente advertencia: “NO ABRIR AL
MISMO TIEMPO QUE LA PROPUESTA TECNICA”.

(a) Propuesta Técnica: un (1) original y dos copias impresas,
___debidamente presentadas y una copia digital (escaneada del
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(b) Propuesta de Precio: un (1) original y dos copias impresas.

Los Oferentes deberdan presentar los siguientes documentos adicionales con su
oferta:

Requisitos de calificacion Documentos que presentara el Oferente para demostrar
que posee las calificaciones necesarias para ejecutar el Contrato en caso de que su
oferta sea aceptada, debera establecer, en forma satisfactoria para el Comprador:

Documentos legales

1. Fotocopia de la Escritura de Constituciéon de la Sociedad y sus reformas
debidamente inscritas en el Registro Mercantil correspondiente. (En caso que el
Oferente sea un Consorcio, sera presentado por una de las empresas que lo
conforma).

En el caso de un Oferente Extranjero Fotocopia de la Escritura de Declaracion de
Comerciante Individual o de su Constitucién Social debidamente legalizada,
constancia o Certificacion de la autorizacién para ejercer actos de comercio en
honduras extendida por la Secretaria de Estado en los Despachos de Desarrollo
Econdmico, segln corresponda, debidamente registrada, en caso de ser adjudicado
previo a la firma del contrato debe presentar la Certificacion.

2. Fotocopia legible del poder del representante legal, que acredita que tiene las
facultades suficientes para participar representar a la empresa en el proceso de
licitacion, debidamente inscrito en el Registro Mercantil. (En caso que el Oferente sea
un Consorcio, sera presentado por una de las empresas que lo conforma). En caso de
ser extranjero otorgado por las autoridades correspondientes.

3. Fotocopia del Documento Nacional de Identificaciéon (DNI), Pasaporte o Carne de
Residencia si es Extranjero del Representante Legal. (En caso que sea Consorcio sera
el de cada uno de los representantes legales de las empresas que lo conforman).

4. Fotocopia de RTN del oferente y del Representante Legal y para oferentes
extranjeros el documento equivalente.

5. Declaracién Jurada sobre las Prohibiciones o Inhabilidades previstas en los articulos
15 y 16 de la Ley de Contratacion del Estado. (En caso que sea Consorcio esta
Declaracidon debe ser suscrita por cada Representante Legal de las empresas que
conforman el consorcio).

6. Constancia de Inscripcion en el Registro de Proveedores y Contratistas del Estado,
extendida por la ONCAE, o Constancia de tenerla en trdmite; de acuerdo con el
articulo 57 del Reglamento de la Ley de Contratacién del Estado. “La solicitud de
inscripcion debera realizarse a mas tardar el dia calendario, anterior a la fecha
prevista para la presentacién de la oferta..” (En caso que el Oferente sea un
Consorcio, sera presentado por una de las empresas que lo conforma).

7. La Declaracién Jurada de la empresa y de su rEpresentante legal de no estar
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41, de la Ley Especial Contra el Lavado de Activos. (En caso que sea Consorcio estal
Declaracién debe ser suscrita por cada Representante Legal de las empresas que
conforman el consorcio).

8. En caso de Consorcios, deberdn presentar acuerdo de Consorcio, en el que deberan
consignar el lugar, fecha de su suscripcién y conforme a las demas disposiciones que
sefiala el articulo 17 parrafo primero de la Ley de Contratacidn del Estado y articulo
31 parrafo segundo de su Reglamento.

9. Garantia de Mantenimiento de Oferta, conforme al tipo, plazos valor, y demaés
condiciones estipuladas en el pliego de condiciones, Ley de Contratacién del Estado
y su Reglamento.

10. Declaracidn responsable de la entidad garante en cumplimiento de lo estipulado
en los articulos 241 y 242 del Reglamento de la Ley de Contratacién del Estado.

11. Declaracion Jurada garantizando la Calidad de los servicios a prestar.

12. Los precios deberan ser firmes y definitivos y expresados en Délares de los
Estados unidos de América, incluyendo el Impuesto Sobre Ventas cuando se cauce
conforme a Ley. En su oferta considerard todos los costos en que incurra en la
prestacion del servicio, inclusive el margen de utilidad a obtener. Las ofertas
presentadas en moneda diferente no seran consideradas.

13. Todos los documentos de la oferta deberdn venir con todas las péginas
debidamente numerados y firmados por el oferente o por quien tenga su
representacion legal, empastados o en fdlder, sin contener hojas sueltas.

14. Para Oferentes Extranjeros Declaracion jurada donde se compromete en caso de
ser favorecido, a nombrar un representante local que cumpla lo requerido por las
leyes de la Republica de Honduras.

16. Para Oferentes Extranjeros Declaracién Jurada en la que el Oferente renuncia a
toda intervencién o reclamo diplomatico a su favor y que se somete expresamente a
las leyes y autoridades de la republica de Honduras.

17. Cartas de Referencia o constancia o acta de recepcién o copia de al menos un (1)
contrato que acredite la compra/venta por montos iguales o superiores al 50% del
monto de la oferta, como evidencia que el oferente ha vendido durante los Gltimos
cinco (5) afios.

Nota:
Todos los documentos que no sean originales deberan ser autenticados (Una

~autentica de copias).

Confidencialidad

22.1 Desde el momento de la apertura de las propuestas hasta el momento de la
adjudicacion del Contrato, los Oferentes no deberdn comunicarse con el
Contratante sobre ningln tema relacionado con su propuesta técnica o
econdmica.
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1AC17.6y IAC Las Propuestas deberan ser presentadas a mas tardar: b e

17.8 Fecha: 25 de julio del 2023
Hora: 15:00 (3:00 pm, hora oficial de Honduras).
La direccion para la entrega de Propuestas es:

Sala de Reuniones, Unidad Especial de Proyectos de Energia Renovable (UEPER),
Centro Civico, Gubernamental, Edificio Cuerpo Bajo “C”, Séptimo piso,
Tegucigalpa, M.D.C., Honduras, C.A.

IAC19.0 Recepcidn de las Propuestas:

Oferta Tardia:

Cualquier propuesta que se presente después de la fecha y hora antes indicada no
seran recibidas, y en caso de que esto sucediera sera devuelta sin abrir.

' IAC19.1 Se ofrece una opcién en linea de la apertura de las Propuestas Técnicas: Si o}
No _X

La apertura tendrd lugar en:

Sala de Reuniones, Unidad Especial de Proyectos de Energia Renovable (UEPER),
Centro Civico, Gubernamental, Edificio Cuerpo Bajo “C”, Séptimo piso, |
Tegucigalpa, M.D.C., Honduras, C.A.

Fecha: 25 de julio del 2023

Hora: 15:15 horas

IAC19.2 Adicionalmente, en el momento de la apertura de las Propuestas Técnicas se leerd
lo siguiente en voz alta: No Aplicable.

Apertura de los Sobres de las Ofertas.

El Contratante abrira los Sobres de las Ofertas Técnicas, inmediatamente después de
entregadas las ofertas el dia martes 25 de julio de 2023, e Direccién de la
UEPER/ENEE, ubicadas en el Centro Civico Gubernamental, Edificio Cuerpo
bajo C, sexto piso Tegucigalpa Honduras. Al Acto de Apertura podran asistir
los oferentes que asi lo deseen.

IAC21.1

IAC 21.2 En el Acto de Apertura, el Contratante leerd en voz alta, y regisfraré en un Acta los
’ nombres de los oferentes, y cualquier otro detalle que el Contratante
considere apropiado.

IAC 21.3 Durante el proceso de apertura de sobres se verificara que los sobres de las ofertas
Econdmicas estén adecuadamente sellados, se firmarén los mismos por parte
de los miembros del Comité de designado por la UEPER y se guardaréan en lugar
seguro de la ENEE/UEPER, hasta la fecha de apertura de dichas Propuestas
Econdmicas.

Los criterios y subcriterios, y el sistema de puntos que se asignaran a la evaluaciénde
~las Propuestas Técnicas Extensas.
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22.2 Cualquier intento de los Oferentes de influir al Contratante en el examen,
evaluacion, clasificacion de las propuestas y la recomendacién de adjudicacidn
del contrato podra resultar en el rechazo de la propuesta.

22.3 Los evaluadores de las propuestas técnicas no tendran acceso a las propuestas
econdémicas hasta que se haya completado la evaluacién técnica.

22.4 El uso indebido por algln Oferente de la informacién confidencial relacionada
con el proceso puede resultar en el rechazo de su propuesta. '

Revision de Cumplimiento de Ofertas Técnicas.

23.1  Antes de proceder a la evaluacion detallada de la Propuesta
Técnica, el Contratante determinara si cada una de ellas:

(a) Cumple con los requisitos de elegibilidad establecidos
en la cldusula 3 de los oferentes elegibles;

(b) Ha sido debidamente firmada; y

(c) Cumple sustancialmente con los requisitos de los
documentos de la Solicitud Propuesta.

23.2  Siel Contratante determina que la Propuesta Técnica no
cumple sustancialmente con los requisitos solicitados en la cldusula
23.1 estas seran rechazadas y devueltas, por lo tanto, no podrén
pasar a la evaluacion que se indica en las sub clausulas 23.3y 23.4
siguientes.

23.3  El comité de evaluacidn evaluard las propuestas técnicas
sobre la base de su cumplimiento de acuerdo con los Alcances de los
Servicios, aplicando los criterios y sub criterios de evaluacién y el
sistema de puntos especificados en este documento.

23.4  Acada propuesta se le asignard un puntaje técnico, una
propuesta que en esta etapa no responda a aspectos importantes de
los documentos, y particularmente a los términos de referencia o no
logra obtener el puntaje técnico minimo indicado en estos
documentos, serd rechazada.
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24.2  Se supondra que las actividades y los aspectos que se
describen en la Propuesta Técnica pero a los que no se les
asigne precio en la Propuesta de Precio estdn incluidos en los
precios de otras actividades o aspectos y no se hardn
correcciones a la Propuesta Econdmica.

a. Contratos sobre base de tiempo trabajodo

24.1.3. Si la SP incluye un contrato sobre Base de Tiempo
Trabajado, el comité de evaluacion delContratante
(a) corregira cualquier error de calculo o aritmético, y
(b) ajustara los preciosen caso de que no reflejen
todos los insumos incluidos para las respectivas
actividades oaspectos en la Propuesta Técnica. En
caso de discrepancia entre (i) un monto parcial
(subtotal) y el monto total, o (ii) entre el monto que
resulte de multiplicar el precio unitario por la
cantidad, y el precio total, o (iii) entre palabras y
cifras, regira lo primero. En caso de discrepancia
entre la Propuesta Técnica y la Propuesta de Precio
el comité deevaluacion del Contratante corregira la
cuantificacion que se indique en la Propuesta de
Precio de manera que sea acorde con la que se indica
en la Propuesta Técnica, se aplicard el respectivo
precio unitario incluido en la Propuesta de Precio a la
cantidad corregida, yse corregira el costo total de la
Propuesta.

b. Contratos de Suma Global

24.1.4. Si la SP propone un contrato de Suma Global, se
considerara que el Consultor ha incluidotodos los
precios en la Propuesta Econdmica, y por lo tanto, no
se haran correcciones aritméticas ni reajustes de
precio. El precio total, neto de impuestos entendido
segun laClausula IAC 25 siguiente, especificado en la
Propuesta de Precio (Formulario FIN-1) sera
considerado el precio ofrecido.

24.2 ACLARACIONES Y SUBSANACIONES
24.2.1 El contratante podra solicitar aclaraciones y subsanaciones sobre
cualquier informacion o documento presentado que asi considere

necesario, en un plazo que serd determinado por el Comité de Evaluacién
de la UEPER.

24.2,2 El comité de evaluacién corregird los errores aritméticos. Al
corregir los errores aritméticos, en caso de alguna discrepancia entre una
cantidad parcial y la cantidad total, o entre palabras y cifras, los primeros
prevalecerdn. Las actividades y productos descritos en la propuesta
técnica pero no costeadas, seran asumidas para ser incluidas en los
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rubro en la Propuesta Econdmica se declare de diferente manera que, en
la propuesta técnica, ninguna correccion aplicard a la Propuesta

Econdmica en este aspecto.

24,2.3 El comité de evaluacidn corregird los errores aritméticos. Al corregir
los errores aritméticos, en caso de alguna discrepancia entre una cantidad
parcial y la cantidad total, o entre palabras y cifras, los primeros
prevalecerdn. Las actividades y productos descritos en la propuesta tecmca
pero no costeadas, seran asumidas para ser incluidas en los precios de
otras actividades o productos. En caso de que una actividad o rubro en la
Propuesta Econdmica se declare de diferente manera que, en la propuesta
técnica, ninguna correccidn aplicard a la Propuesta Econdmica en este
aspecto.

Para propdsitos de la evaluacion, El Contratante excluira: (a) todos los impuestos
locales indirectos identificables tales como impuesto de venta, impuestos de
consumo, IVA o impuestos similares gravados sobre las facturas del contrato;y
(b) todos los impuestos locales indirectos adicionales sobre la remuneracién de
servicios prestados por profesionales no residentes en el pais del Contratante. En
caso de adjudicacion del Contrato, en el momento de hacer las negociaciones,
todos estos impuestos serén analizados, finalizados (utilizando la lista desglosada |
como guia pero sin limitarse a ella) y se agregaran al monto del Contrato como un
renglon separado, indicando también cudles impuestos seran pagados por el
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Consultor y cuéles seran retenidos y pagados por El Contratante en nombre del
Consultor.
Notificacién de Resultados de Revisién de Propuesta Técnica y Convocatoria a
Apertura de Oferta Econdmica. |

25.3 Una vez finalizada la evaluaciéon de la Propuesta Técnica, el Contratante
naotificard a los Oferentes el puntaje obtenido en sus propuestas técnicas, y
notificara a los oferentes cuyas propuestas no obtuvieron la calificacién
minima de 80% o fueron consideradas inadmisibles porque no se ajustaron a
los documentos o a los Alcances de los Servicios, con la indicacién de que sus
propuestas economicas les seran devueltas sin abrir después de terminado el
proceso de seleccion.

25.4 El Contratante debera notificar simultdneamente por escrito a los Oferentes
que hayan obtenido la calificacion minima necesaria.

IAC 26.1 La Unica moneda para la conversion de todos los precios expresados en varias
monedas en una sola es:

Lempiras (L) moneda Nacional de Honduras

- 1AC 27.1 La Propuesta de Precio (Fm) evaluada como la mas baja recibe el maximo puntaje
financiero (Sf) de 100.

La férmula para determinar el puntaje financiero (Fp) de todas las demas
Propuestas es la siguiente:

Sf= 100 x Fm/ F, donde

“Sf" es el puntaje financiero,

“Fm” es el precio mas bajo, y

“F” es el precio de |la propuesta bajo consideracién.

Las ponderaciones asignadas a las propuestas técnicas (T) y de precio (P) son:

T= 80

P=20

Las propuestas serdn clasificadas de acuerdo con los puntajes combinados técnico

(St) y financiero (Sf) utilizando pesos (T = el peso dado a la Propuesta Técnica; P =
el peso dado a la Propuesta de Precio; T+ P = 1) asi: S = St x T% + Sf x P%.

Seleccion del Consultor:
La UEPER seleccionara la Propuesta Técnica que a su criterio presente la mejor
oferta. Seguidamente se seleccionardn las ofertas que queden en segundo,
tercer, cuarto y quinto lugar, si fuese el caso. Posteriormente se llamara al
Oferente del Primer Lugar a negociar la oferta, se abrird la Oferta Econdmica
del primer lugar para ser revisada por la UEPER y se procedera a negociar con
el oferente. De no llegar a un entendimiento, se declara fracasada la
negociacion y se pasard a revisar la oferta del segundo lugar y asi
sucesivamente hasta lograr un entendimiento con alguno de ellos. Debido a lo
_ especializado de estos trabajos, la UEPER se reserva el derecho de negociar con

il



Seccidn 3. Hoja de Datos

1Y O o
HNODARE
u;.‘;_.‘__l\_.

la emp're'sa o consorcio de empresas de Ingenieria qUé 'h'a'y'a""p'r'es'é'nt"addnofertal \
en el caso de que esta sea Unica, ya que estos trabajos son de suma urgencia
para la ENEE/UEPER y debe evitar al maximo pérdidas de tiempo.

D. Negociacidon y Adjudicacién

1AC 28. Se prevé que la fecha y lugar para las negociaciones del contrato sean:

Fecha: 8 de octubre del 2023
Direccidn: Sala de Reuniones, Gerencia General ENEE, Centro Civico, Gubernamental,

Edificio Cuerpo Bajo “C”, Séptimo piso, Tegucigalpa, M.D.C., Honduras, C.A.

Dicho proceso de negociacion se llevara a cabo con la empresa o consorcio que sea
aprobada por la Junta Directiva en base al resultado de evaluacidn.

Adjudicacion del Contrato:
IAC 29. jud el Contrato
29.5 Al concluir las negociaciones, el Contratante adjudicaréd el Contrato a la
empresa o consorcio de empresas Consultoras seleccionada y notificara
prontamente a los demds Consultores que presentaron propuestas.
29.6 Después de la firma del Contrato, el Contratante devolvera las propuestas
econdmicas sin abrir a los Consultores que no fueron seleccionados para la

apertura de la oferta econdmica.

29.7 Se espera que el Consultor inicie el trabajo en la fecha y en el lugar que el
Contratante le notifique.

29.8 Ala firma del contrato y presentacion de la garantia de cumplimiento y demds
requerimientos contemplados en el mismo.
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i IAC 30 Derecho del Contratante a aceptar cualquier Propueﬁté o0 a rechazar cualquier o
; ’ todas las Propuestas:

El Contratante se reserva el derecho de aceptar o rechazar cualquier o todas las

Propuestas, sin que por ello incurra en ninguna responsabilidad con el (los)
Oferentes(s).

30.1 La informacion de adjudicacién del contrato siguiente a la conclusion de las
negociaciones del contrato y firma del mismo serd publicada en: el portal de
HonduCompras: www.honducompras.gob.hn

La informacién de adjudicacién incluira la siguiente informacién:

(a) los nombres de todos los consultores que hayan presentado
propuestas;

(b) los puntos técnicos asignados a cada consultor;
(c) los precios evaluados de cada consultor;

(d) la calificacion de puntos finales de los consultores; y

(e) el nombre del consultor ganador y el precio, duracion y
resumen del alcance del contrato.

30.2 La publicacion se hard dentro de los 30 dias siguientes a la firma del
contrato.

30.3 Fecha prevista para la iniciacion de los Servicios:

Fecha: A partir de orden de inicio En: Honduras, C.A.
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IAC 31 Garantia de Cumplimiento: '
) Después de haberse firmado el contrato, la firma Consultora o Consorcio de
firmas seleccionada dispondra de un plazo méximo de quince (15) dias hébiles |
para presentar la Garantia de Cumplimiento a favor de La UEPER que tendra una
vigencia del plazo del Contrato, mds tres meses adicionales, por el equivalente
al QUINCE POR CIENTO (15%) del monto de los honorarios, a efectos de
garantizar el fiel cumplimiento y la correcta finalizacidn de los servicios
contratados. La garantia podra consistir en una fianza o garantia bancaria
emitida por una institucion bancaria o empresa aseguradora que se encuentre
legalmente constituida y en operacién en la Republica de Honduras.
Si la garantia es bancaria deberd incluirse una cldusula obligatoria asi “La presente
garantia bancaria sera ejecutada al simple requerimiento de La UEPER, sin mas
' trdmites que la presentacién del documento de incumplimiento”. Esta garantia serd
devuelta una vez que La UEPER extienda nota de cumplimiento. |
| |
' JAC 32. Solucion de Controversias

32.1 Soluci6n amigable. - El Consultor con quien se firme el contrato y el Contratantt
acuerdan que el evitar o resolver prontamente las controversias es crucial pari
la ejecucion fluida del contrato y el éxito del trabajo. Las partes haran lo posibl
por llegar a una solucién amigable de todas las controversias que surjan de estt
Contrato o de su interpretacidn.

2.2 Cuando una controversia que se presente sobre un asunto del proyecto, no st
resuelva mediante un arreglo directo entre El Consultor y El Contratante, er
segunda instancia y a decision de las partes se puede recurrir a la creacién de |:
Mesa de Resolucién de Disputas, de conformidad a lo dispuesto en el Articulc
3-A, de las adiciones a la Ley de Contratacién de Estado, contenidas en la Le'
para Optimizar la Administracion Publica, Mejorar los Servicios a la Ciudadani:

y Fortalecimiento de la Transparencia en el Gobierno, Decreto No. 266-201:

| publicado en La Gaceta Diario Oficial de la Republica el 23 de enero de 2014.

i 32.3 En Tercera instancia de no haber conformidad de alguna de las partes, i
controversia podra ser presentada por cualquiera de las partes para su solucidi
' mediante arbitraje de conformidad con las estipulaciones del Reglamento di
Conciliacién y Arbitraje de la Cdmara de Comercio e Industrias de Tegucigalpi
(CCIT), a tal efecto se establece para el contrato que se suscriba al efecto, ki

I siguiente clausula arbitral:
|
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Formulario TEC-1 Presentacién de Propuesta Técnica

Formulario TEC-2 Organizacién y Experiencia del Consultor

Formulario TEC-3 Observaciones y Sugerencias a los Alcances de los Servicios o
Términos de Referencia

Formulario TEC-4 Descripcién del Enfoque, la Metodologia, Plan de Trabajo y del
Personal

Formulario TEC-5 Lista de la Experiencia General de la Empresa Consultora

Formulario TEC-6 Fichas de Perfil de Proyectos Similares

Formulario TEC-7 Ficha del Perfil del Personal a Asignar en el Proyecto y Curriculo

Formulario TEC-8 Descripcion de los Equipos Especializados para la realizacion de los
trabajos

Formulario TEC-9 Lista y Alcance de las Actividades a Realizar

Formulario TEC-10 Detalle de los Productos a Entregar

Formulario TEC-11 Cronograma de Trabajo

11



Seccidn 3. Hoja de Datos

WY
UNhnnees - X

FOrRMULARIO TEC-1
PRESENTACION DE PROPUESTA TECNICA

TegucigalpaM.D.C __de __ de 2023

Atencion:

Gerente de ENEE o Director UEPER.

Sefior Gerente:

El suscrito actuando en su condicién de representante legal de la empresa
ofrecemos proveer los servicios de Supervisién de las QObras
descritos en nuestra propuesta. Los servicios que estamos ofreciendo se contienen en la

propuesta técnica y Econdmica, que presentamos en sobres separados, sellados y
debidamente firmados.

La presente propuesta técnica se conforma y se contiene de los documentos siguientes:

Formulario TEC-1

Presentacion de Propuesta Técnica

Formulario TEC-2

Organizacién y Experiencia del Consultor

Formulario TEC-3

Observaciones y Sugerencias a los Alcances de los Servicios o Términos de
Referencia

Formulario TEC-4

Descripcion del Enfoque, la Metodologia, plan de Trabajo y del Personal

Formulario TEC-5

Lista de la Experiencia General de la Empresa Consultora

Formulario TEC-6

Fichas de Perfil de Proyectos Similares

Formulario TEC-7

Ficha del Perfil del Personal a Asignar en el Proyecto y Curriculo

Formulario TEC-8

Descripcion de los Equipos Especializados para la realizacion de los trabajos

Formulario TEC-9

Lista y Alcance de las Actividades a Realizar

Formulario TEC-10

Detalle de los Productos a Entregar

Formulario TEC-11

Cronograma de Trabajo

Si las negociaciones se llevan a cabo durante el periodo de validez de la propuesta, nos
comprometemos a negociar conforme se estipula en las bases de la propuesta. Para nosotros
esta propuesta es de caracter obligatorio y esta sujeta a las modificaciones que resulten de las
negociaciones del contrato.

Entendemos que no estén obligados a aceptar ninguna propuesta que reciban, sin incurrir por
ello en ninguna obligacién frente a los Oferentes al presentar esta Propuesta. Al presentar esta
propuesta, estamos de acuerdo con el contenido, alcance, criterios de evaluacién y
procedimientos establecidos en los documentos de la licitacion en referencia, incluyendo
cualquier Addendum, los cuales estamos aceptando plenamente.

Atentamente,

Firma autorizada [completa e iniciales]:
Nombre y cargo del signatario:
Nombre de la Empresa:

Direccion:

FORMULARIO TEC-2
ORGANIZACION Y EXPERIENCIA DEL CONSULTOR

A - Organizacion del Consultor

[Proporcione aqui una descripcion breve de una péagina de los antecedentes y
organizacion de su empresa.]

i
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B - Experiencia del Consultor

Proporcione una descripcion breve de la Experiencia de la Empresa Consultora en
Trabajos Similares en magnitud y complejidad a las obras objeto de este Contrato.
C- Adjuntar Un organigrama de la empresa

12
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FORMULARIO TEC-3
OBSERVACIONES Y SUGERENCIAS AL ALCANCES DE LOS SERVICIOS Y A LOS TERMINOS DE
REFERENCIA

1.- Comentarios Generales

[Presentar y justificar aqui cualquier mejora al alcance de los servicios o términos de
referencia que usted propone para mejorar el desemperio en la ejecucion del contrato. Tales
sugerencias deberan ser concisas y puntuales, y estar incorporadas en su propuesta.]

12
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FORMULARIO TEC -4
DESCRIPCION DEL ENFOQUE TECNICO, LA METODOLOGIA, PLAN DE TRABAJO Y DEL PERSONAL

[El enfoque técnico, la metodologia y el plan de trabajo son componentes claves de la
propuesta técnica. Se le sugiere que presente la informacion solicitada en este formulario
dividida en las tres partes siguientes:

a) Enfoque técnico y metodologia

b) Plan de trabajo, y

¢) Organizacién y dotacion de personal.

a) Enfoque técnico y metodologia. En este capitulo el Consultor debera explicar su
comprension de los objetivos del trabajo, enfoque de los servicios, metodologia para
llevar a cabo las actividades y obtener el producto esperado, y el grado de detalle
de dicho producto. Usted debera destacar los problemas que se estan tratando y su
importancia, y explicar el enfoque técnico que usted adoptaria para tratarlos. El
Consultor debera explicar la metodologia que propone adoptar y resaltar la
compatibilidad de esa metodologia con el enfoque propuesto.

b) Plan de Trabajo. En este capitulo deberéa describir de manera general la estrategia
del plan de trabajo, las actividades principales.

c¢) Organizacion y Dotacién de Personal. En este capitulo deberd proponer la
estructura y composicién de su equipo. Debera detallar las disciplinas principales
del trabajo, el especialista clave responsable y sus funciones, enlistar el personal
técnico y de apoyo designado.

12
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FORMULARIO TEC-6
FiIcCHAS DE PERFIL DE PROYECTOS SIMILARES

CONCEPTO | DESCRIPCION
DATOS GENERALES
Nombre del Proyecto

Monto del Contrato

Fecha de Inicio de la Obra

Fecha de Finalizacion de la Obra

Duracion de la Obra (meses)

Nombre del Cliente
DESCRIPCION DE LOS SERVICIOS

La informacion aqui suministrada debe completarse para cada una de las experiencias
presentadas y debe estar respaldada por la copia de comprobantes de la finalizacién de la
consultoria a entera satisfaccion, el cual fue emitido por el contratante.
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FORMULARIO TEC-7
FICHA DEL PERFIL DEL PERSONAL A ASIGNAR EN EL PROYECTO Y CV

CONCEPTO | DESCRIPCION
DATOS GENERALES

Nombre del Personal

Edad:

l Estado Civil:

. EDUCACION

Grado de Educacién  Media

Alcanzado (solo si no es
universitario)

Grado Universitario Alcanzado

Grado de Postgrado Alcanzado

Grado de Maestria Alcanzado

| EXPERIENCIA

Afios de Experiencia Profesional

Total

Afios de Experiencia en el cargo a
[ asignar

EXPERIENCIA ESPECIFICA EN PROYECTOS RELEVANTES (5 méximo)

Proyecto Describir Funcién Duracién Monto
| . (construccion, (meses)
supervision, disefio,
etc.)

FUNCIONES A EJECUTAR EN EL PROYECTO

Puesto:
| Responsabilidades: Responsabilidad 1:
Responsabilidad 2:
Actividades a Realizar: Actividad 1:

|
|

Actividad 2:
Nota: Debera adjunta curriculo de personal a asignar en el Proyecto.
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SECCION 4

B. Formularios Estandar de la Propuesta Economica

Los formularios estandar para las propuestas econdmicas deberan ser utilizados para la
preparacion de estar de acuerdo con las instrucciones proporcionadas la sub clausula 13.1
de la Solicitud de Propuesta y que a continuacion se detallan:

e Formulario PEC-1: Presentacion de Propuesta Econdmica

* Formulario PEC- 2: Resumen de Componentes de Propuesta Econdmica
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FORMULARIO PEC-1
PRESENTACION DE PROPUESTA ECONOMICA

Tegucigalpa M.D.C __de ___de 2023

Atencion:

Director Ejecutivo O AL GERENTE DE ENEE

Unidad Especial de Proyectos de Energia Renovable (UEPER)
Tegucigalpa, Honduras

Sefior:

El suscrito actuando en su condicién de representante legal de la empresa

ofrecemos proveer los servicios de Consultoria para el Estudio de Factibilidad Técnica,
Econémica, Financiera, Ambiental y Social del Proyecto Hidroeléctrico Los LLanitos
en el Rio Ulua, Departamento de Santa Barbara, para el cual se invita a la supervision
de conformidad con su Aviso de Concurso Publico N° 07-ENEE-UEPER-2023, con su
documento de bases de Concurso y a nuestra propuesta. La propuesta econémica que se
adjunta y que estamos ofreciendo por nuestros servicios es por la suma de Lps.
, la cual de acuerdo con su forma y contendido, la presentamos asi:

e Formulario PEC-1: Presentacion de Propuesta Econémica

e Formulario PEC- 2: Resumen de Componentes de la Propuesta Econdmica

Nuestra propuesta econdémica sera obligatoria para mi representada, sujeta a las
modificaciones que resulten de las negociaciones del contrato, hasta la expiracion del
periodo de validez de |a propuesta.

Declaro: Que al resultar mi propuesta econémica adjudicada como la mas conveniente a
los intereses de La UEPER, me comprometo a suscribir el Contrato y a rendir la Garantia
por concepto de cumplimiento de contrato por el 15% del monto de los honorarios en un
periodo no mayor de quince (15) dias laborables a partir de la fecha de la firma de Contrato.

Entendemos y aceptamos que no estan obligados a aceptar ninguna propuesta que reciban,

sin incurrir por ello en ninguna obligacién frente a los consultores al presentar esta
Propuesta.

Atentamente,
Firma autorizada: [nombre completo e iniciales]:
Nombre y cargo del signatario:
Nombre de la Empresa de Ingenieria:
Direccion:




FORMULARIO PEC-2
RESUMEN DE COMPONENTES Y RUBROS PREVISTOS
(EL CONSULTOR DEBERA ADECUAR ESTE FORMULARIO CON EL PERSONAL Y LOS INSUMOS
NECESARIOS PARA LA REALIZACION DE LA CONSULTORIA)

ESTIMADO DE COSTOS

Descripcion No. - Total Costo
Personas Meses USS$/mes

Costo US$

ey e :
1.1 |Personal Superior 24
1.1.1 | Gerente de Proyecto 0.5 24

Ingeniero Asistente del
Gerente de Proyecto

1.1.3 | Experto en Presas 0.5 24

1.2 0.5 24

Personal de Apoyo
1.2 |Administrativo Oficina
Central

1.2.1 | Administrador

1.2.2 | Secretaria
1.2.3 | Motorista

Tiempo Extraordinario (35%

1.3 Personal No Profesional)

0.35 1

SUB TOTAL SUELDOS Y
SALARIOS :

i

(46.23% dos y

2.1 Salarios)
SUB TOTAL BENEFICIOS
SOCIALES

3.1 |Materiales y Suministros
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